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POZNAJ MNIE

Jakub Waszkiewicz

+ 100 prawnikow z ktérymi wspotpracowatem

Zatozyciel Agencji Marketing Legal Up, Certyfikowany Brand Manager
(kod zawodu: 243104), Prawnik.

Moje podejscie to przede wszystkim praktyka. Dostarczam wiedze poparta
doswiadczeniem we wspotpracy z kilkudziesiecioma kancelariami prawnymi.

m Jakub Waszkiewicz ° Jakub Waszkiewicz - Marketing Prawniczy
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POMAGAMY KANCELARIOM ROSNAC
dzieki marketingowi

e Pozyskiwnie klientow (Performance Marketing)
e Budowanie marki kancelarii

e Tworzenie / optymalizacja stron www
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ZACZYNAMY??



LegalUp

Plan na te 40 minut;

e Prawnik w butach marketera - dlaczego?

e Gorzka rzeczywistosc prowadzenia kancelarii
e Agencja czy samodzielnosc?

e 8 obszarow - “Zrob to dobrze sam”

e Podsumowanie i plan dziatania

e Sesja pytan

Dodatkowo:
e Bonus!
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Napisz mi prosze:

e Czy prowadzisz wtasng kancelarie?
e Alternatywnie: Jaka jest Twoja rola w Kancelarii?
e Jakie dziatania marketingowe realizujesz?



LegalUp

ﬁuen nnmﬁﬁ%. |

9

CHODL
POWIEM
Cl PRAWDE




LegalUp

KANCELARIA PRAWNA TO BIZNES
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KANCELARIA PRAWNA TO BIZNES
JAK KAZDY INNY.
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A skoro to biznes, to mozemy go rozdzielic
na trzy gtowne role:

e Swiadczenle ustug,
e dziatanlia sprzedazowe,
e dziatania marketingowe.
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Doskonale sami wiecie jak to wyglada

ATY
BEDZIESI

BEDZIESZ ROBIC USLUGI
MARKETEREM I ATY

BEDZIES?
WYSYLAC PISMA
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Jesli prowadzicie jednoosobowe kancelarie to
zasadniczo zajmujecie wszystkie te role.

Jestescie marketerem,
Jestescie sprzedawca,
Jestescie prawnikiem,
Jestescie przedsiebiorca.
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| tych rél nie da sie zignhorowac.
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Interesujace?
Wyjasnia jak wyjsc:

1) z miejsca w ktorym wszystko robisz
samemu

2) do miejsca, w ktdrym prowadzisz
kilkuosobowg dziatalnosc¢ i mozesz wiele
rol skutecznie z siebie zrzucic.

Naprawde polecam.
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Ale wracamy do giéwnego pytania

Jak robi¢ marketing bez agencji?
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Ale wracamy do giéwnego pytania

Jak robi¢ marketing bez agenc;ji?

SKUTECZNIE
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MASZ DWIE DROGI

idziesz tg drogg samemu, ale stawiasz na
pozyskiwanie wiedzy, na polepszanie
procesu, na szukanie odpowiedzi, droga
prob i btedow.
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MASZ DWIE DROGI

idziesz tg drogg samemu, ale stawiasz na Albo wspierasz sie agencja
pozyskiwanie wiedzy, na polepszanie marketingowg, ktéra pomaga Ci wytyczyc
procesu, na szukanie odpowiedzi, droga droge lub wykonywac dziatania

prob i btedow.
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MASZ DWIE DROGI

pierasz sie c
dW3, ktdra pomaga
ge lub wykonywac dziata

idziesz tg drogg samemu, ale stawiasz na
pozyskiwanie wiedzy, na polepszanie
procesu, na szukanie odpowiedzi, droga
prob | btedow.
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#1 UKIERUNKOWANIE

Zamiast od ilosci, zacznij od jakosci.
1 KANAL ZAMIAST 3+ KANALOW

SKUP SIE NA JEDNEJ RZECZY:

1) 1 konto w social mediach,

2) 1-2 czynnosci,

3) w danej chwili jedna seria

4) koryguj, poprawiaj, upraszczaj

). Daj_sobie przestrzen na analize tego co zrobites!

U
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#2 MODEL PDCA

P - Plan
D - Do

C - Check
A - Act

Planuj KONKRETNE DZIALANIA MARKETINGOWE w obrebie najblizszych 1-3 miesiecy
Zrealizuj plan, chocby nieidealnie - najlepiej w ogole zatdz ze bedzie nieidealnie.

Przeanalizuj to, jakie wyniki to przyniosto. Co sie sprawdzito lepiej, co mniej - szukaj powodow
dlaczego. Do wielu wnioskdéw bedziesz w stanie dojs¢ samemu. Jesli nie - popros jakiegos
marketingowca o audyt swoich dzialan.

Dziataj dalej, wdrazajgc zebrane wnioski.
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#2 MODEL PDCA

P - Plan
D - Do

C - Check
A - Act

Planuj KONKRETNE DZIALANIA MARKETINGOWE w obrebie najblizszych 1-3 miesiecy
Zrealizuj plan, chocby nieidealnie - najlepiej w ogole zatdz ze bedzie nieidealnie.

Przeanalizuj to, jakie wyniki to przyniosto. Co sie sprawdzito lepiej, co mniej - szukaj powodow
dlaczego. Do wielu wnioskdéw bedziesz w stanie dojs¢ samemu. Jesli nie - popros jakiegos
marketingowca o audyt swoich dzialan.

Dziataj dalej, wdrazajgc zebrane wnioski.

Jaki etap pomijasz?
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#3 STRONA WWW - OFERTA

Miejsce na:

a) prezentacje siebie, doswiadczenia, podejscia,
b) prezentacje opinii, swojej oferty (co robisz).
c) chocby prosta strona onepage.
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#3 STRONA WWW - OFERTA

Miejsce na:

a) prezentacje siebie, doswiadczenia, podejscia,
b) prezentacje opinii, swojej oferty (co robisz).
c) chocby prosta strona onepage.

A jesli masz strone to upewnij sie, ze ona przekonuje do wspotpracy
zamiast zniechecacd.
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#H4 ZAOPIEKOWANA OBSLUGA KLIENTA

Postaw na:

a) szybki kontakt zwrotny w sprawie wspoétpracy,

b) dostosowany kontakt do klienta (klienci indywidualni czesto cenig kontakt telefoniczny),
C) przypominaj sie, dotrzymuj stowa - podejdz do kazdego klienta z zaangazowaniem (tak
zbudujesz indywidualnie podejscie),

d) prowadz klienta za reke - otwarcie komunikuj czego potrzebujesz, jaki jest kolejny krok.
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#5 NASTAW SIE NA PERFORMANCE MARKETING

Wybicie sie wytgcznie na dziataniach organiczych kosztuje ogrom czasu, ogrom zaangazowania.
Warto co pewien czas przeprowadzi¢ dziatania zorientowane na odptatny ruch.

Kampania webinarowa?

Promowanie najbardziej rozchwytywanej rolki?
Promocja swojego produktu cyfrowego?
Kampania Google Ads?

Live?

Dlaczego?

a) Szansa sprzedazowa,
b) korzysc poboczna - docierasz do ogromu uzytkownikow, ktorzy mogg zostac z Tobg na dtuzej.
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#6 SOCIAL SELLING W SOCIAL MEDIA

Buduj relacje,
Rozmawiqj z innymi uzytkownikami.

Platforma na social media to tylko narzedzie, po drugiej stronie jest realny cztowiek, ktdry nie jest
ani wrogo nastawiony, ani nie ma ztych intencji.

Wykorzystuj platforme jako realna przestrzen do nawigzywania kontaktu z konkretng grupa
docelowa.

Komentuj,
Wchodz w interakcje,

Pytaj,
Pomagaj,

Badz aktywny w spotecznosci - a nie tylko publikujac.
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#7 AKTUALIZUJ WIZERUNEK W INTERNECIE
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#8 NETWORKING NA ZYWO
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#9 EDUKACJA

Kilka fajnych zrodet, ktdre uwazam, ze niezwykle przydatne | wartosciowe

> Ebooki J. Lubeckiej, Biznes prawny, wycena ustug prawnych
> Ebooki A. Stecia - Jak otworzy¢ rentowng kancelarie / Mikrokancelaria

LINKEDIN:

> Angelika Chimkowska, budowanie marki osobistej na Linkedin,

> ShareBee, rozwijanie profili firmowych na Linkedin,

> Anna Ledwon-Blacha, autentycznos¢ w komunikacji marketingowej,
> Rafat Solarek, marketing prawniczy

PODCASTY /YT
> Podcasty - Marketing Prawniczy by TS, Legalny Offtop,

INSTAGRAM:

5> @zyciepoprawie,

> @marketingprawnikow,
> @emilia.kolsutjoras



Nasze Social Media
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WSZYSTKIE 8 OBSZAROW

« Maksymalna Koncentracja (Social Media): Nie badz wszedzie.

e Dyscyplina Procesu (Model PDCA): Planuj, Dziataj, Sprawdzaj efekty i
Poprawiaj btedy.

« WWW Oczami Klienta: Zréb test "Swiezego oka" — popros$ znajomego o
ocene, czy tatwo znalez¢ kontakt i oferte.

e Obstuga Klienta to Marketing: Oddzwaniaj natychmiast, badz konkretny i
proaktywny —to Twoj najtanszy sposob na polecenia.

« Dziatania Performance: Nie czekaj na "zasiegi organiczne". Wykorzystuj
webinary, e-booki i proste reklamy (Ads), aby aktywnie dociera¢ do nowych
odbiorcow.

e Grupa Docelowa: Skup sie na waskiej grupie odbiorcow — tatwiej zostac
ekspertem w konkretnym temacie niz w catym kodeksie.

e Zarzadzanie Wizerunkiem (Social Proof): Dbaj o opinie w Google i
referencje.

« Networking Offline: Buduj relacje na zywo. Marketing w internecie
powinien byc¢ przedtuzeniem i wsparciem Twojej obecnosci w swiecie
rzeczywistym.
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WSZYSTKIE 8 OBSZAROW

« Maksymalna Koncentracja (Social Media): Nie badz wszedzie.

 Dyscyplina Procesu (Model PDCA): Planuj, Dziataj, Sprawdzaj efekty | A} E A Y ITL
Poprawiaj btedy. s w T = NAL SIS

« WWW Oczami Klienta: Zréb test "Swiezego oka" — popros$ znajomego o
oceng, czy tatwo znalez¢ kontakt i oferte.

e Obstuga Klienta to Marketing: Oddzwaniaj natychmiast, badz konkretny i Stren thS Weaknesses
proaktywny —to Twoj najtanszy sposob na polecenia.

« Dziatania Performance: Nie czekaj na "zasiegi organiczne". Wykorzystuj
webinary, e-booki i proste reklamy (Ads), aby aktywnie dociera¢ do nowych
odbiorcow.

e Grupa Docelowa: Skup sie na waskiej grupie odbiorcow — tatwiej zostac
ekspertem w konkretnym temacie niz w catym kodeksie.

e Zarzadzanie Wizerunkiem (Social Proof): Dbaj o opinie w Google i
referencje.

« Networking Offline: Buduj relacje na zywo. Marketing w internecie
powinien byc¢ przedtuzeniem i wsparciem Twojej obecnosci w swiecie
rzeczywistym.

Threats
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| ZAPAMIETAJ PROSZE 4 KWESTIE

Prawnik to zawéd, kancelaria to biznes. Bez marketingu nie masz kontroli nad tym kto sie
dowie o Twoim istnieniu. Musisz polubic role przedsiebiorcy.

Marketing nic wiecej niz system. Potrzebujesz powtarzalnego procesu (PDCA), konsekwencji i
Czasu na audyt swoich dziatan.

Relacje > Algorytmy. Najskuteczniejszy marketing bez budzetu to ten oparty na ludzkim
kontakcie, szybkim oddzwanianiu | autentycznosci.

Edukacja to Twoja podstawa. Czas zainwestowany w nauke podstaw marketingu i sprzedazy
zwroci Ci sie szybcie] niz jakakolwiek inna inwestycja w kancelarii.
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0/5 bezptatnych, godzinnych
konsultacji marketingowych

ZAINTERESOWANI, PROSZE O
WIADOMOSC:

jakub.waszkiewicz@marketinglegalup.pl

u Jakub Waszkiewicz - Marketing Prawniczy

m Jakub Waszkiewicz



https://www.linkedin.com/in/jakubwaszkiewicz/
https://www.youtube.com/@jakub_waszkiewicz
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